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广州市冠达企业管理咨询有限公司

Mob: 18826414993黄老师；13286852506崔老师（微信同号）

Add: 广州市天河区黄埔大道中路149号2层
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如何用抖音实现全网营销快速变现


主 讲：字节（抖音）、京东官方长期合作内训导师  李老师


主办单位：一六八培训网（冠达咨询） � HYPERLINK "http://www.peixun168.com；www.wonder168.com" �www.peixun168.com；www.wonder168.com�


课程时间：9月1日 广州


课程费用：3200元/人 


课程对象：市场总监、企划总监、营销总监；新媒体营销团队中的一线运营人员。


联系方式：18826414993黄老师（微信同号）13286852506崔老师（微信同号）





营销管理学习系列





1、案例丰富：从战术型小案例到战略性全案营销，让学员了解抖音最前沿的运作方法；


2、实操性强：课程提供多种实用抖音运营工具，引导学员掌握工具的运用，学员学完即可用于工作中。








课程特色





企业收益：


1、打造企业自己的抖音IP，打开市场并快速成长；


2、搭建抖音内容营销运作体系，直播带货，提升变现能力；


3、培养会运作抖音的优秀营销人才，线上带货，线下变现，提升营销业绩。


岗位收益：


1、掌握抖音短视频运营法则的精髓及思维模式；


2、掌握抖音的矩阵玩法及技巧，获得用户认可，快速增粉；


3、讲解直播运营的核心方法，促使直播带货爆单；


4、学会运用巨量千川等使用工具，用更少的钱获得更多流量；


5、了解抖音运营的禁忌，规避风险。








课程收获
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课程大纲





逼单      （5）公开透明  （6）递减营销方案 


（7）提前预热  （8）福利设置  （9）抢购条件


3、直播技巧


（1）不要贪心  （2）适当表演  （3）学会拒绝


（4）伺机返厂  （5）评论互动


4、直播细节


（1）商品名义引流微信  （2）对粉丝表示真心


（3）预告下一期直播时间


二、直播场景


（1）奇特直播间形式


三、直播带货攻略


（1）直播前景       


（2）直播类型及变现方式


（3）普通人如何玩转直播


（4）新号如何点亮直播推荐？


（5）直播间上热门底层逻辑


（6）直播间提神留存的秘籍


四、抖音小店基础教程


（1）开店步骤  （2）入驻步骤   （3）上传商品


（4）设置佣金  （5）引流方式


五、直播带货七大爆单玩法


（1）直播憋单玩法        （2）福袋抽奖卡人玩法


（3）AB店和AB链接的玩法（4）复合链接玩法


（5）内容直播带货=兴趣电商


（6）短视频+直播卖货玩法


（7）千川与小店随心推玩法


六、无货源抖店


（1）选品工具  （2）搬家工具  （3）下单工具


（4）客服工具  （5）操作方法





第一讲：内容运营


1、精准定位短视频领域


账号系统、内容系统、运营习题


2、短视频时代交易逻辑


消费者、达人+内容、供应商、平台


3、短视频内容价值三部曲


4、企业化运营如何快速赚钱


变现方式


5、抖音推荐机制


（1）预测观众喜好


（2）理解视频


6、五大判断维度


7、八大方向


8、粉丝运营


（1）基于客户关系


（2）基于特权标签


（3）基于情感交互


9、数据分析


10、作品被卡播放原因分析


（1）视频质量不清晰


（2）不符合抖音的价值观


（3）广告痕迹明显或含有敏感内容


11、如何让短视频粉丝增长最大化


（1）从0起步，操盘抖音短视频的9大步骤


（2） 抖+、话题等关键点分析


第二讲：直播运营


一、抖音直播4大点


1、直播前准备


（1）内容主题规划 （2）预热准备  （3）了解产品


 2、营销方案制定


（1）设置抢购时间 （2）下单时间  （3）抽奖反馈





九、Dou+投放


（1）前后端介绍


（2）正确投放姿势


（3）审核问题汇总


（4）进阶经验必备


第三讲：直播合作


一、精选联盟


（1）小店商品如何加入精选联盟


（2）加入精选联盟没有达人带货，没销量解决方法


（3）精选联盟找达人带货方法


（4）小店商品怎么加入精选联盟设置佣金让达人带货方法


（5）精选联盟没人带货，是谁的原因？


（6）精选联盟佣金50%他挣钱吗？


二、星图任务


（1）视频带货


（2）直播品牌推广


（3）直播带货任务








七、巨量千川方法


（1）千川如何开户


（2）千川实操攻略


（3）千川与feed的区别及优势


（4）千川的投放模型建立


（5）如何搭建更优秀的计划，快速放大GMV


（6）升级玩法：用更少的钱获得更多流量


（7）千川新玩法


（8）千川全方位理解


（9）流量的获得


（10）千川的功能讲解


（11）经典的打法-莱卡方向的使用


（12）经典的打法-达人方向


（13）直播间不同阶段的千川应用


（14）千川投放条件


八、Feed流投放


（1）Feed流概念攻略、后台熟悉、基础操作


（2）如何使用电商大数据搭建属于自己的精准人群包


（3）计划搭建


（4）定位人群


（5）把控节奏


（6）裂变增长
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专家介绍





字节（抖音）、京东官方长期合作内训导师  


李老师  








实战经验


曾任字节跳动（抖音）内训导师、京东长期合作内训导师，世界500强企业特邀互联网营销顾问。18年电商从业经验，8年互联网品牌营销策划与培训经验。曾在京东上89分钟内售罄300辆奔驰Smart；首次在京东上创造卖房奇迹，短时间内售罄30套。专注于为企业培养具有互联网思维的营销人才，帮助传统企业重构互联网思维，实现营销策略的升级与转型。





专业背景


曾荣获第七届电子商务文化节电子商务导师“金马奖”。





授课风格


幽默风趣、深入浅出的授课风格，注重实战，强调课程要解决工作问题，被学员评为“全网接最接地气的讲师”，深受学员欢迎。





主讲课程


对于电子商务精细化数据营销、电商品牌运营策略、产品爆款打造、大数据精准营销、互联网产品运营、新零售以及大数据等。





服务客户


海尔、京东、奔驰汽车、科大讯飞、夏普、东亚银行、七匹狼、丝芙兰中国、东亚银行、荣事达、长虹电器......
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