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广州市冠达企业管理咨询有限公司

Mob: 18826414993黄老师；13286852506崔老师（微信同号）

Add: 广州市天河区黄埔大道中路149号2层
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数智销售：以数据、工程思维和AI打造现代化销售团队


— 新思维模型促进业绩规模化增长


主 讲：原SAP中国研究院AI研发总监、销售科技和增长研究专家  贾老师 





主办单位：一六八培训网（冠达咨询） � HYPERLINK "http://www.peixun168.com；www.wonder168.com" �www.peixun168.com；www.wonder168.com�


课程时间：6月15日 广州 11月17日 深圳 12月27日 广州  12月29日 上海


课程费用：2800元/人 


课程对象：销售团队负责人、一线销售管理者；销售教练；销售运营支持团队负责人。


联系方式：18826414993黄老师（微信同号）13286852506崔老师（微信同号）





数据和工程思维：解析关键指标，可量化地看待管理和增长相关的每一个动作；


先进销售技术：通过先进的技术管理团队努力得到超值回报；


人工智能技术带来的改变：销售思维模式和工作模式可做的创新之处；


优秀的案例学习：学习先进销售团队如何采用先进的销售技术。








课程特色





一套可参考的现代化销售团队打造方法论，实现销售加速和业绩规模化增长；


一系列先进技术和产品的熟悉和运用；


未来销售技术发展方向。











课程收获
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课程大纲





销售人员招聘


目标客户画像（ICP）


理想销售人员画像（IRP）


如何设计招聘公式


可复制和个性化的销售培训体系		


如何制定培训内容


打造可重复的、可预测的销售培训体系


个性化学习的支持


量化驱动的销售辅导	


推行销售辅导文化  		


通过量化指标进行问题诊断 


衡量辅导成果 


市场与销售协作	


利用内容营销推动销售流程


SDR是个什么角色


市场团队与销售团队的协作


国外的销售在发生什么变化


视觉销售


虚拟销售与远程销售


与客户的协作模式


客户与内容的互动等


相关的技术和平台	


会话智能技术


销售数字工作室


AI销售培训教练


销售内容生成
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专家介绍





原SAP中国研究院AI研发总监、销售科技和增长研究专家  


贾老师





实战经验


拥有19年数据挖掘和自然语言处理经验，曾任职SAP中国研究院AI研发总监，阿里巴巴数据产品创新总监，万达集团以及达观数据等知名公司事业线负责人、业务及销售支持运营副总裁等职位，是中国计算机学会和中国人工智能学会会员、浦东新区科技创新奖获得者。


贾老师是「会话智能」平台创始人，在最近的7年时间，一直专注于研究人工智能技术和销售的结合创新，致力于用技术实现更好、更快的销售。正是因为如此，以数据和工程思维打造现代化销售团队是其与众不同的视角和思维模式，也是to B销售在数智时代的创新发展。
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